ТЕСТОВОЕ ЗАДАНИЕ ДЛЯ МЕНЕДЖЕРОВ ПО ПРОДАЖАМ
1. Описание продукта

Комплекс мероприятий по увеличению продаж
 (подробно о продукте здесь http://www.businesscom.biz/node/768 )
2. Клиент

Портрет компании-клиента 

Бизнес-портрет:

1) Работает на  рынке B2B (предпочтительно)

2) В компании  есть отдел продаж (минимум 5 человек)

3) Стадия жизненного  цикла компании – рост, взросление (переход от предпринимательства, основанного на энтузиазме, к бизнесу, построенному на профессионализме)

4) Объем продаж – от 3 млн руб. в месяц
Психологический портрет:

1) Руководство  компании и собственник бизнеса  готовы к изменениям

2) Осознание  руководством компании (собственником  бизнеса), что «Проблема существует»,  в компании «Видят проблему»

3) Готовность  собственника бизнеса принять  решение об изменениях в компании, 
(«Нужно что-то менять»)

3. Задача

Представьте модель продаж и опишите, каким образом будет реализовываться каждый из этапов продаж:
	Этап продаж
	Задачи ЭТАПА
	Алгоритм реализации этапа

	Этап 1. Создание клиентской базы


	
	

	Этап 2. Установление контакта


	
	

	Этап 3. Выяснение потребностей


	
	

	Этап 4. Коммерческое предложение


	
	

	Этап 5. Переговоры


	
	

	Этап 6. Ведение клиента


	
	

	Этап 7. Повторная продажа


	
	


Свои результаты пришлите, пожалуйста, на email:  job.businesscom@gmail.com 
